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『力相応一番応』 
 

みなさん、こんにちは。株式会社 船井総合研究所の兎澤（とざわ）と申します。 
今回で6回目の掲載となります。よろしくお願いいたします。 
船井総研という会社は、 主に中小企業様の業績アップのお手伝いをしている 
経営コンサルティング会社です。前回は、「時流適応」という考え方をご紹介しました。 
「時流適応」というのは、「その時代の環境や状況に適応した戦略や計画を世の中の 
流れから読み取り、顧客の購買心理の変化にあわせて自社の取り組みを作り替えていくこと」 
ということです。やはり経営というのは、顧客の購買心理の中長期的な変化に 
合わせて適応していくことが大切ということですね。 
今回は、「力相応一番」という考え方をお伝えしたいと思います。 
「力相応一番」とは、「自分たちの力相応に一番になれる領域を目指すこと」を言います。 
日本のようにモノが溢れて成熟してくると、顧客の“モノを見る目“が養われてきます。つまり、顧客は
「自分にとってどの商品が一番良いのか？」と、一番を選び取るようになるのです。そのため、企業は”
何かで一番“にならなければ、選ばれないのです。そして今、あらゆる業界で一番企業の業績が伸びてい
るのです。 
ただし、”何かで一番“になると言っても、世界一になる必要もありません。 
自分たちの”力相応に“一番になることを考えるのです。自分たちが一番になれるまで、 
商品・商圏・顧客層のいずれかを絞り込むのです。 
そして、その領域で一番である証拠を訴求するのです。 
顧客に選ばれ続けるために、小さい一番を作っていきましょう！ 
 
 

ＢＳＳでは船井総研より協力をいただき、定期的にセミナーを開催しております。 

お問い合わせ 

 株式会社ビー・エス・サイトー 

  〒010-0948 

  秋田市川尻新川町９番35号 

       TEL:018-865-7400 
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